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Umowy handlowe - jak zabezpieczy¢ interesy
swojej firmy - szkolenie online

Poszerzaj swojqg wiedze

z naszymi pakietami szkolen e-learningowych!

Rozumienie umoéw przez osoby, ktére nie reprezentujg strony prawniczej, a zobowigzane sg znac jej tres¢ i podejmowac
decyzje na podstawie analizy zapisow, to istotna umiejetnos¢ w zachowaniu bezpieczenistwa intereséw Firmy.

Szkolenie ,Umowy handlowe” w jasny spos6b omawia najwazniejsze zagadnienia zwigzane z rozumieniem ztozonosci
umow, aby Uczestnicy mieli tatwos¢ reagowania na zapisy umowy i podejmowali decyzje co do ewentualnych propozycji
zmian w umowach.

PRZEZNACZENIE SZKOLENIA

Szkolenie skierowane jest do os6b odpowiedzialnych za sprzedaz lub zakupy w przedsiebiorstwie, za kontakty handlowe
i zawieranie umoéw z kontrahentami.

KORZYSCI WYNIKAJACE Z UKONCZENIA SZKOLENIA

Wiedza z zakresu szeroko pojmowanej tematyki umoéw handlowych - m.in. rodzaje, konstruowanie, zapisy, warunki,
terminy.

Uczestnicy nabeda wiedze z:

e Kluczowych punktéw w umowie

e Praw i obowigzkéw stron prowadzgcych negocjacje w przedmiocie zawarcia umowy

e Rodzajow umow

e Zawierania i rozwigzywania umow

e Podmiotéw, z ktérymi zawierane sg umowy - reprezentacja, przedstawicielstwo, peinomocnictwo.
e Czego nie przeoczy¢ w umowie?

e Dokonywania zmian w tresci umowy po jej zawarciu

e Kar i odpowiedzialnosci z tytutu niewykonania umowy



https://prod.altkomakademia.pl/szkolenia/umowy-handlowe-1d
https://prod.altkomakademia.pl/szkolenia/umowy-handlowe-1d
https://www.altkomakademia.pl/wp-content/uploads/2024/01/pakiety%20elearning%20Q1.pdf
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METODA EGZAMINOWANIA

umowy, rozdzaje uméw, umowy handlowe, zabezpieczenia, rozwigzanie umoéw handlowych, umowa sprzedazy, umowa
ubezpieczenia, umowa o korzystanie z licencji, umowa zbycia praw autorskich, umowa przedwstepna

OCZEKIWANE PRZYGOTOWANIE SLUCHACZY

Szkolenie nie wymaga wczesniejszego przygotowania.

AGENDA SPOTKANIA
Sala szkoleniowa

1. Zawarcie umowy - omowienie regulacji prawnych na przyktadach. Praktyczne konsekwencje poszczegdlnych przepisow
dotyczacych przedsiebiorcédw. Ocena prawna zachowan oséb uczestniczagcych w zawieraniu uméw. "Putapki" w
stosunkach miedzy przedsiebiorcami

e Sposoby zawierania umowy (oferta, przetarg, aukcja, negocjacje).

e Szczegdlne regulacje dotyczgce zawierania umow z przedsiebiorcami (np. przyjmowanie oferty z zastrzezeniami).

e Prawa i obowigzki stron prowadzgcych negocjacje w przedmiocie zawarcia umowy.

e Forma umowy (forma ustna, elektroniczna, pisemna - konsekwencje prawne). Umoéwienie sie co do formy. Umowa
o komunikowanie sie drogg elektroniczna (mozliwos$¢ wprowadzenia odpowiedzialnosci kontrahenta za uzycie
domeny mailowej przez osoby nieuprawnione.

e Odpowiedzialnosci z tytutu niewykonania obowigzkéw zwigzanych z prowadzeniem negocjacji. Zastrzezenie
poufnosci i konsekwencje prawne tego zastrzezenia.

2. Sposob reprezentacji przedsiebiorcow

e Osoby uprawnione do reprezentacji spoétek i innych przedsiebiorcéw (w jaki sposéb szybko i tanio ustali¢ kto jest
uprawniony do reprezentacji przedsiebiorcy?).

e Reprezentacja spotki cywilnej, czyli z kim zawiera¢ umowy?

e Zawieranie umoOw z przedsiebiorcami pozostajgcymi w zwigzku matzeriskim (zabezpieczenie umowy
odpowiedzialnoscig matzonkéw majatkiem wspoinym).

e Przedstawicielstwo, petnomocnictwo (kto jest dorozumianym petnomocnikiem przedsiebiorcy, przekroczenie
zakresu umocowania), prokura - sposéb ustalenia, kto jest prokurentem, zakres umocowania prokurenta.

3. Pojecie i rodzaje uméw. Wybor najwiasciwszej umowy w odniesieniu do profilu prowadzonej dziatalnosci. Mozliwe
modyfikacje mocg umowy tresci obowigzujgcych przepisdéw prawa (nadanie umowie tresci korzystnej dla przedsiebiorcy -
dopuszczalnosc i skutki)

e Ogdlne rodzaje uméw.
e Umowa ramowa.
e Umowa przedwstepna.
e Poszczegdlne rodzaje umédw (umowa sprzedazy, dostawy, zlecenia, o dzieto, najem, leasing, przewozu,
ubezpieczenia, umowa o korzystanie z licencji, umowa zbycia majgtkowych praw autorskich).
e Wzorce kontraktowe (og6lne warunki, wzory i regulaminy). Sposéb czytania wzorcéw kontraktowych.
e Umowy odnoszace sie do 0séb trzecich
o umowy o Swiadczenie przez osobe trzecig
o umowa o zwolnienie dtuznika przez osobe trzecig z obowigzku $wiadczenia,
o umowa o $wiadczenie na rzecz osoby trzeciej.
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4. Jednostronne rozwigzanie umowy. Dopuszczalno$¢, mozliwos¢ wprowadzenia do tresci umowy w chwili jej zawarcia
prawa do jednostronnego rozwigzania umowy

e Wypowiedzenie umowy.
e QOdstapienie od umowy.

5. Zmiany tresci umowy po jej zawarciu. Dopuszczalnos¢ wynikajgca z przepiséw prawa, mozliwos¢ wprowadzenia do
tresci umowy - w chwili jej zawarcia, prawa do jednostronnej zmiany umowy

6. Wykonanie zobowigzania pienieznego i niepienieznego

e Sposéb zarachowania zaptaty na rachunek dtugu (kto decyduje, za ktdrg z faktur nastepuje zaptata. Zastrzezenie w
umowie prawa do wskazywania faktury ptatnosci. Konsekwencje dowolnego zarachowywania faktur).

Prawo do czeSciowej zaptaty.

e Wykonanie umowy przez podwykonawcow (przepisy, mozliwos¢ modyfikacji umownej)

e Miejsce i termin wykonania zobowigzania.

Terminy ptatnosci w transakcjach handlowych.

7. Zabezpieczenie niewykonania umowy po jej zawarciu

e Zagadnienia materialnoprawne (prawo zatrzymania, prawo powstrzymania, prawo zadania udzielenia
zabezpieczenia).
e Zagadnienia proceduralne (wniosek o zabezpieczenie powddztwa).

8. Prawa i obowigzki stron w zakresie wykonania wybranych umoéw: umowy sprzedazy, o dzieto, roboty budowlane,
najmu, zlecenia, itd.

Niezbedne elementy umdw sprzedazy, o dzieto, o roboty budowlane itd.

Rekojmia i gwarancja - regulacje ustawowe, mozliwosci ich modyfikacji.

Dozwolone przez prawo ograniczenia dowodowe w zakresie stwierdzenia wykonania umowy.

Tryb odbioru wykonania umowy oraz konsekwencje prawne zachowan stron podczas odbioru wykonania umowy.

9. R6znice w umowach dotyczacych obrotu konsumenckiego i obrotu pomiedzy przedsiebiorcami

10.0dpowiedzialnos¢ z tytutu niewykonania uméw. Regulacja ustawowa. Mozliwa modyfikacja
w umowie odpowiedzialnosci odszkodowawczej. Zwiekszenie lub zmniejszenie odpowiedzialnosci kontrahenta

e Odpowiedzialnos¢ odszkodowawcza.

e Okolicznosci, za ktére strony nie ponoszg odpowiedzialnosci (wina, sita wyzsza).

¢ Modyfikacje umowne zakresu odpowiedzialnosci odszkodowawczej (szkoda rzeczywista, utracone korzysci,
zwigzek przyczynowy - mozliwosci umownej modyfikacji).

e Kary umowne.

e Rekojmia i gwarancja.

11. Przedawnienie roszczen, ze szczegblnym uwzglednieniem okolicznosci przerywajacych bieg terminu przedawnienia

Kod szkolenia PFK UHF/ 1d
Czas trwania 1 dni
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