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Social Selling

Szkolenie z zakresu social sellingu skierowane jest do
0s0b, ktére chca rozwija¢ swoje umiejetnosci sprzedazowe
przy uzyciu nowoczesnych narzedzi i platform
spotecznosciowych, w szczegdlnosci LinkedIn. Dowiesz sie,
jak skutecznie budowac relacje online, pozyskiwac klientéw
i rozwija¢ swojg marke osobistg w internecie.

o)
Odbiorcy szkolenia

Szkolenie jest dedykowane dla przedstawicieli dziatéw sprzedazy, marketeréw, wtascicieli firm,
freelanceréw i wszystkich, ktérzy pragng pozyskiwaé nowych klientéw oraz budowaé profesjonalne
relacje biznesowe za pomocg medidw spotecznosciowych.

Korzysci

e Zwiekszenie efektywnosci dziatan sprzedazowych przy uzyciu nowoczesnych narzedzi.

e Umiejetnos¢ efektywnego zarzadzania profilem na LinkedIn, co zwiekszy Twojg widoczno$¢ w sieci.

e Zwiekszenie zaangazowania potencjalnych klientéw dzieki dopasowanej komunikacji i strategii
contentowe;.

e | epsze wykorzystanie mediéw spotecznosciowych do budowania sieci kontaktéw i generowania
leaddw.

e Rozwdj umiejetnosci prospectingowych, ktére pomogg w pozyskiwaniu warto$ciowych kontaktéw i

umow.

Program szkolenia

1. Gtéwne zasady social sellingu
e Réznica miedzy tradycyjna sprzedaza a social sellingiem
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e Model ,Give-Ask-Exchange”

e Etyka w social sellingu

¢ Zasady budowania relacji

e Case study: skuteczny social selling

2. Profesjonalny profil na Linkedin

¢ Optymalizacja profilu pod klienta

e Strategia stéw kluczowych

o Wykorzystanie multimediéw

e System rekomendacji

e Audyt profilu

3. Dziatania w social mediach

¢ Kalendarz publikac;ji

e Format ,pillar content”

¢ Pisanie angazujgcych postow i artykutdw
¢ Analiza efektywnosci (SSI)

¢ Tworzenie planu kontentu

4. Budowanie sieci i prospecting w social mediach
e Budowanie biznesowej sieci kontaktéw

e Personalizacja zaproszen i follow-up

¢ Wykorzystanie grup branzowych

¢ Automatyzacja dziatan (z autentycznoscia)
e Plan dziatan prospectingowych

Oczekiwane przygotowanie uczestnika

Nie jest wymagane.

Czas trwania

2 dni/ 12 godzin

Jezyk

Jezyk - polski
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