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Projektowanie | prowadzenie
skutecznych prezentacji
handlowych

To szkolenie pokaze Ci, jak zaprojektowad i przeprowadzi¢
prezentacje, ktora nie tylko przycigga uwage, ale przede
wszystkim sprzedaje. Nauczysz sie, jak méwic¢ do klienta
jego jezykiem, opowiadac angazujace historie, reagowac na
obiekcje i prowadzi¢ prezentacje od pierwszego kontaktu az
po call to action. Wszystko na bazie realnych sytuacji
sprzedazowych.

O

Odbiorcy szkolenia

Dla handlowcéw, doradcéw, konsultantéw, przedstawicieli firm B2B oraz wszystkich, ktérzy w swojej
pracy prezentujg oferty, rozwigzania lub produkty klientom. Szczegdlinie przydatne dla oséb, ktére chca

poprawi¢ swoje umiejetnosci wystgpien w kontekscie sprzedazowym, zaréwno online, jak i na zywo.

Korzysci

o Zwiekszenie skutecznosci prezentacji handlowych i lepsze wyniki sprzedazowe.

¢ Umiejetnos¢ dopasowania formy i tresci prezentacji do konkretnego typu klienta.

e Zdolnos¢ angazowania stuchaczy i budowania relacji, ktéra wspiera decyzje zakupowa.

e Lepsza pewnos¢ siebie w wystapieniach - dzieki praktycznym éwiczeniom i informacjom zwrotnym.

e Konkretny warsztat do wykorzystania w codziennej pracy (struktury, techniki, jezyk wptywu).

Program szkolenia

1. Projektowanie prezentacji



alfm akademia

2.

Budowanie pierwszego wrazenia i autorytetu
Okreslenie celu i rezultatu prezentacji

Analiza publicznosci i dostosowanie przekazu
Struktura prezentacji sprzedazowej (9 etapdw)
Dostosowanie komunikatu do klienta

Tres¢ i forma prezentacji

¢ Jak méwic, by klient czut, ze prezentacja jest o nim

Wykorzystanie storytellingu w prezentacji
Wizualizacja danych i argumentéw
Tworzenie angazujacych slajdéw
Praktyczne ¢wiczenia prezentacyjne

. Interakcja z odbiorcami

Techniki angazowania stuchaczy

Odpowiadanie na pytania i obiekcje

Zarzadzanie trudnymi sytuacjami podczas prezentac;ji
Budowanie relacji z audytorium

Zamykanie prezentacji z call to action

. Doskonalenie prezentacji

Analiza nagran i feedback
Samodoskonalenie prezentera

Praca nad mowg ciafa i gtosem

Testowanie réznych struktur prezentacji
Warsztat: symulacje prezentacji handlowych

Oczekiwane przygotowanie uczestnika

Nie jest wymagane

Czas trwania

2 dni /12 godzin

Jezyk
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Jezyk - polski
Materiaty - polskie



