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Jak monetyzowac swojg
wiedze w kanatach digital -
marka osobista,
selfpublishing | sprzedaz
tresci eksperckich online

Celem szkolenia jest pokazanie, jak eksperci, trenerzy i
specjalisci moga zamienia¢ swojg wiedze w zrodto
przychodu w kanatach digital — od e-bookoéw i kursow,
przez newslettery i podcasty, az po sprzedaz produktéw i
ustug eksperckich.

Uczestnicy poznajg proces tworzenia i publikowania tresci
eksperckich (selfpublishing), zasady budowania marki
osobistej online oraz strategie promocji i sprzedazy wiedzy
w réznych kanatach digital.

0
Odbiorcy szkolenia

o
e Eksperci, trenerzy, konsultanci i doradcy

e Freelancerzy i specjalisci rozwijajacy marke osobistg online

e Tworcy internetowi, blogerzy, autorzy tresci

o Wiasciciele matych firm i startupdw dziatajgcych w obszarze ustug eksperckich

Korzysci

Po szkoleniu uczestnicy beda potrafili:
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Opracowac i przygotowa¢ do wydania wiasny e-book

Samodzielnie korzysta¢ z platform sprzedazowych i narzedzi selfpublishingowych

Zaplanowac i przeprowadzi¢ skuteczng kampanie promocyjng e-booka w wielu kanatach

taczy¢ sprzedaz e-booka z budowaniem marki osobistej i oferta ekspercka

Stworzy¢ wiasng strategie monetyzacji wiedzy

Program szkolenia

Modut 1. Wiedza ekspercka a potrzeby rynku - jak znalez¢ swoja nisze i przeksztatci¢ ja w

produkt cyfrowy

¢ Jak zdefiniowad swojg ekspertyze i unikalng wartos¢ na tle konkurencji

« |dentyfikacja niszy: analiza potrzeb, probleméw i oczekiwah grupy docelowej

e Jak tgczy¢ to, co wiesz najlepiej, z tym, czego szukajg odbiorcy (model ,expert fit")

e Format tresci dopasowany do celu: e-book, mini-przewodnik, raport, poradnik PDF

¢ Narzedzia i proces tworzenia produktu cyfrowego - od konspektu do publikacji
o Cwiczenie: mapa potencjatu eksperta - od wiedzy do tematu produktu cyfrowego

Modut 2. Selfpublishing i kanaty sprzedazy w ekosystemie digital

¢ Jak dobra¢ kanaty sprzedazy do modelu biznesowego eksperta - wtasna strona, marketplace,
platformy typu Amazon, Ridero, Publio, Gumroad, Patronite

e Analiza poréwnawcza kanatéw: zalety, ograniczenia, koszty, prowizje, kontrola nad markg i danymi
klientéw

e Modele sprzedazy i monetyzacji wiedzy: jednorazowy zakup, subskrypcje, pakiety, cross-sell, oferty
premium

¢ Selfpublishing jako element strategii eksperta: jak e-book lub inny produkt cyfrowy wspiera sprzedaz
ustug, kurséw i konsultacji

e Techniczne aspekty publikacji - oktadka, opis, cena, prawa autorskie, formaty plikow
o Cwiczenie: zaplanowanie wtasnego modelu sprzedazy i opracowanie opisu produktu eksperckiego

Modut 3. Promocja omnichannel - jak dotrze¢ do odbiorcéow?

e Social media jako gtéwny kanat promocji (Facebook, Instagram, LinkedIn, TikTok)

e Mailing i newsletter - jak budowac liste odbiorcéw i jg angazowad

e Podcast i inne formaty wspierajace sprzedaz e-booka

¢ | ead management - jak e-book moze generowac klientéw na konsultacje i inne ustugi
o Cwiczenie: zaplanowanie mini-kampanii promocyjnej e-booka

Modut 4. Strategia marki osobistej wokét e-booka

¢ Jak e-book wzmacnia pozycje eksperta na rynku

¢ t3jczenie e-booka z innymi ustugami (kursy online, konsultacje, szkolenia)

¢ Budowanie spotecznosci i lojalnosci wokét marki eksperta

e Tworzenie oferty specjalnej (bundle, upsell, cross-sell)

o Cwiczenie: opracowanie $ciezki klienta od darmowego contentu do zakupu ustug eksperckich



Jak monetyzowac swoja wiedze w kanatach
Glfm akademia digital - marka osobista, selfpublishing i

sprzedaz tresci eksperckich online

Metody pracy
¢ Prezentacja z przyktadami

o Warsztaty praktyczne (planowanie, pisanie, opracowywanie strategii)
¢ Analiza case studies (udane kampanie selfpublishingowe)
e Dyskusja i Q&A

Oczekiwane przygotowanie uczestnika

Nie jest wymagane specjalne przygotowanie uczestnikéw.

Czas trwania

1 dni/ 8 godzin

Jezyk

Szkolenie: polski
Materiaty: polski



