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Automatyzacja marketingu
bez kodowania: No-Code w
praktyce

Wspétczesny marketing wymaga szybkosci i efektywnosci.
Dzieki temu szkoleniu nauczysz sie, jak samodzielnie
automatyzowad powtarzalne zadania, integrowac kluczowe
narzedzia i porzadkowac przeptyw informacji w zespole.
Dowiesz sie, jak wykorzystac platformy no-code, takie jak
Make czy n8n, aby odzyskac czas i skupic sie na
dziataniach, ktére realnie przektadajg sie na wyniki, a
wszystko to bez angazowania programistéw i bez
znajomosci kodowania.

0
Odbiorcy szkolenia

Szkolenie jest przeznaczone dla marketeréw, specjalistéw ds. marketingu, marketing manageréw oraz
wtascicieli matych i srednich firm, ktdérzy chca zoptymalizowa¢ swoje dziatania i uwolni¢ sie od
powtarzalnych zadah. Skorzystajg z niego réwniez osoby odpowiedzialne za zarzadzanie danymi,
integracje systeméw (np. CRM) oraz wszyscy cztonkowie zespotéw marketingowych, ktérzy pragng
dziata¢ sprawniej i samodzielniej, bez koniecznosci statego angazowania dziatu IT.

Korzysci

e Zdobedziesz praktyczng umiejetnos¢ automatyzacji powtarzalnych zadan marketingowych.

¢ Nauczysz sie, jak integrowac rézne narzedzia marketingowe (np. CRM, systemy do e-mail marketingu)
w spdjny ekosystem.

¢ Opanujesz budowe scenariuszy automatyzacji krok po kroku w narzedziach Make i n8n.

e Dowiesz sie, jak stworzy¢ i zarzadzac prosta baza danych w Airtable na potrzeby kampanii.

o Zwiekszysz efektywnos¢ swojq i swojego zespotu, eliminujgc manualne procesy i minimalizujac ryzyko

bteddw.
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No-Code w praktyce

e Poznasz zasady bezpiecznego przetwarzania danych i zgodnosci z RODO w kontekscie automatyzacji.

Program szkolenia

Wprowadzenie do automatyzacji marketingu - kluczowe zasady i strategie
Integracje danych miedzy systemami - taczenie narzedzi marketingowych
Tworzenie wtasnej bazy danych w Airtable

Make i n8n w praktyce - budowa automatyzacji krok po kroku

Praktyczne case study

Bezpieczenstwo danych i zgodnos$¢ z RODO

Przeglad narzedzi alternatywnych (m.in. Zapier)

X e s W E

Automatyzacje wspierajace CRM (np. HubSpot, Salesforce)

Oczekiwane przygotowanie uczestnika

Nie jest wymagane specjalne przygotowanie uczestnikdw.

Czas trwania

1 dni/ 6 godzin

Jezyk

Szkolenie: polski
Materiaty: polski



