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Al w biznesie: Jak
wykorzystac sztucznag
inteligencje i ChatGPT w
analizie rynku | konkurencji

lle razy w tym miesigcu sprawdzites, co robi konkurencja? A
ile razy konkurencja sprawdzita Ciebie?

Wiekszos$¢ firm analizuje rynek raz na kwartat, moze raz w
miesigcu. Albo wcale. Czekajg na drogie raporty branzowe,
ktére sg nieaktualne juz w momencie publikacji.
Tymczasem konkurencja dziata codziennie.

To szkolenie pokazuje, jak zamieni¢ ChatGPT w narzedzie
wywiadu gospodarczego: analizowac ruchy konkurentéw,
identyfikowac trendy rynkowe, znajdowac biate plamy i
budowac strategie opartg na danych. Techniki, ktére
stosujg analitycy McKinsey i stratedzy korporacji,
przettumaczone na prompty.

Potowa szkolenia to warsztat. Nie ¢wiczysz na fikcyjnych
case'ach. Analizujesz swojego konkurenta, w swojej branzy,
na zywo, z feedbackiem na kazdym kroku.

Bez raportdw za 50 000 zt, bez zespotu analitykéw. Ty,
ChatGPT i 30 minut dziennie na monitoring rynku, ktéry
daje realng przewage.

o)
Odbiorcy szkolenia

Odbiorcy szkolenia
1. Wiasciciele firm i przedsiebiorcy: Monitorujacy konkurencje "przy okazji" i szukajacy
systematycznego sposobu na identyfikacje nisz rynkowych, stabych punktéw konkurentdw i okazji do

wzrostu.
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2. Dyrektorzy strategii i rozwoju biznesu: Odpowiedzialni za pozycjonowanie firmy na rynku,
poszukujacy narzedzi do szybkiej analizy ruchdéw konkurencji i trendéw branzowych bez angazowania
zespotow analitycznych.

3. Menedzerowie produktu: Analizujacy pozycjonowanie produktéw vs konkurencja, szukajacy
sposobéw na identyfikacje biatych plam w ofercie rynkowej i przewag, ktére mozna zbudowac.

4. Analitycy biznesowi i rynkowi: Chcacy przyspieszy¢ proces zbierania i syntezy danych o
konkurencji, automatyzowa¢ powtarzalne analizy i dostarcza¢ insights szybciej niz dotychczas.

5. Menedzerowie sprzedazy i business developmentu: Potrzebujacy szybkiego dostepu do
informacji o konkurentach przed spotkaniami z klientami, przetargami i negocjacjami.

Korzysci

1. Praktyka, nie teoria. Prowadzacy przeprowadzit ponad 350 szkolen z Al dla zarzadéw i menedzeréw
najwiekszych firm w Polsce. Sam prowadzi biznes z Al i doradza innym, jak to robi¢ skutecznie. Tu nie
ma miejsca na fascynacje technologia. Jest tylko chtodna analiza korzysci i ryzyk biznesowych.

2. Metody z gdrnej pétki, nie teoria z podrecznika. Techniki Sundara Pichaia z Google,
legendarnego inwestora Howarda Marksa, McKinseya, przettumaczone na prompty dla ChatGPT i
Gemini, ktére dziatajg od razu. To samo, za co firmy ptaca konsultantom tysigce dolaréw, dostaniesz
w formie gotowych narzedzi.

3. 30 minut dziennie, nie 3 dni raz na kwartat. Budujesz system ciagtego monitoringu konkurencji,
nie jednorazowy raport. Wychodzisz ze szkolenia z dziatajaca rutynga, ktérg mozesz uruchomié
nastepnego dnia.

4. Twoja branza, Twéj konkurent. Warsztat na zywo, na realnych danych uczestnikéw, nie na case
study sprzed 5 lat. Mozesz wyjs$¢ solidnym szkicem analizy rynku lub swojego konkurenta (ktérg sam
zrobisz), nie z teorig do zastosowania "kiedys".

5. Promptbook jako bonus. 20 gotowych promptéw , kopiuj-wklej”: profilowanie konkurentéw, analiza
trenddéw, identyfikacja biatych plam, monitoring rynku. Konkretne, dziatajgce narzedzia.

Program szkolenia

Modut 1: Nowy model wywiadu konkurencyjnego

Zapomnij o kwartalnych raportach. Z Al monitorujesz rynek codziennie, w czasie rzeczywistym.

e Przestan czekac na kwartalne raporty branzowe: konkurencja dziata teraz, Twoja analiza z Al tez
powinna tak funkcjonowad.

¢ 3 poziomy wywiadu konkurencyjnego: obserwacja, interpretacja, przewidywanie. Al podnosi Cie na
poziom trzeci.

e 5 Zrédet danych o konkurencji, ktére ignorujesz, a ChatGPT potrafi przetworzy¢ w 10 minut.
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e Czego Al nie wie i nigdy sie nie dowie o Twojej konkurencji. | co z tego wynika dla Twojej analizy.
e Anatomia profilu konkurenta: struktura promptu, ktéry wyciggnie z Al uporzadkowang analize, nie
chaos.

Modut 2: Analiza konkurencji: 7 technik z arsenatu najlepszych strategow

Metody, ktdre konsultanci sprzedajg za tysigce dolaréw. Ty uruchomisz je kilkoma promptami.

e Zréb z Al analize konkurencji w 30 minut: pozycje, przewagi, stabosci. Twéj wtasny wywiad
gospodarczy.

e Technika Sundara Pichaia z Google: Al roztozy duze pytanie o konkurenta na mniejsze. Zobaczysz, co
zbada¢, gdzie szukad luk.

e ChatGPT jako adwokat diabta: "dlaczego konkurent X moze wygra¢, a nie my?"

e Podejscie Howarda Marksa do scenariuszy: Al przygotuje 3 warianty ruchu konkurenta.

e Matryca pozycjonowania z Al: gdzie jeste$ vs konkurencja na osiach, ktére liczg sie dla klienta.

e Reverse engineering strategii: jak Al odtworzy logike decyzyjng konkurenta z publicznych dziatan.

e Prompt Chain: gotowa sekwencja promptéw do gtebokiej analizy jednego konkurenta.

Modut 3: Biate plamy i sygnaty wczesnego ostrzegania

Kto pierwszy zobaczy zmiane na rynku, ten pierwszy na niej zarobi.

¢ Jak Al odrézni trend od szumu: 3 filtry wbudowane w prompt.

e Technika "biatych plam": systematyczne szukanie z Al tego, czego konkurencja jeszcze nie robi.

¢ Weak signals: sygnaty stabe, ktére zapowiadajg duze zmiany. Prompt do ich wytapywania.

¢ Analiza trendéw branzowych z Al: synteza artykutéw w 5-minutowe podsumowanie z wnioskami.

e Mapa okazji rynkowych: jak Al moze przeksztatci¢ analize w konkretne decyzje "co robi¢, czego nie
robic".

Modut 4: System monitoringu 30 minut dziennie

Narzedzie bez systemu to gadzet. System bez dyscypliny to zyczenie.

¢ Rutyna poranna stratega z Al: co monitorowa¢, w jakiej kolejnosci, ktére prompty odpalié.

¢ 5 pytan tygodniowych: zestaw promptéw do cotygodniowego przegladu konkurencji i rynku.

e Dashboard konkurencyjny: jak zbudowac z Al prosty system $ledzenia bez Excela na 10 zakfadek.

¢ Integracja z decyzjami: jak przektadad insights z Al na dziatania (nie gromadzi¢ danych dla samych
danych).

¢ 5 putapek monitoringu, ktére zamieniajg analize w biurokracje.

Modut 5: Warsztat

Twoja branza, Twdj rynek, Twoj konkurent, Twdj pierwszy raport z Al.
¢ Uczestnik wybiera konkurenta do analizy.

¢ Budowa profilu konkurenta z Al na zywo.

¢ Konfiguracja pierwszego promptu monitorujgcego.

¢ Feedback i rekomendacje.
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Podsumowanie i Q&A
¢ Podsumowanie najwazniejszych technik i narzedzi.
e Otwarta dyskusja i pytania uczestnikéw.

Oczekiwane przygotowanie uczestnika

Szkolenie nie wymaga wiedzy technicznej ani umiejetnosci programowania. Uczestnik powinien jednak:

* Mie¢ doswiadczenie menedzerskie lub eksperckie i na co dzien podejmowad decyzje, pracowac
na danych, dokumentach, tworzy¢ raporty i analizy rynkowe.

e Korzystac z ChatGPT, Gemini lub innych duzych modeli jezykowych na poziomie co najmniej
podstawowym (np. do wyszukiwania informacji, pisania tekstéw, podsumowan), a najlepiej na
poziomie $rednio-zaawansowanym.

e Miec¢ dostep do laptopa. Tablety lub smartfony spowolnig Cie na tym etapie - nie pozwalajg na
efektywne projektowanie architektury i Dialogue Engineering.

¢ By¢ zalogowanym do ChatGPT przed rozpoczeciem warsztatu: Nie marnujemy czasu na
konfiguracje kont, pytania o to, gdzie klikna¢ i odzyskiwanie haset.

Czas trwania

1 dni/ 3 godzin

Jezyk

Jezyk prowadzenia szkolenia - polski

Prezentacja ze szkolenia w PDF.

Promptbook "20 promptdw do analizy rynku i konkurencji". Gotowy zestaw sprawdzonych promptéw do
profilowania konkurentéw, analizy trendéw, identyfikacji biatych plam i monitoringu rynku. Kazdy prompt jest



